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Proposta do projeto - em desenvolvimento

Eu consolidaria YES b2b com a definicdo que vocé aprovou,
incorporando a objetividade comercial do documento do
Antonio, retomado pelo Erisson: quem participa, qual
problema enfrentamos e como ajudamos a compra a
acontecer.

A redacao abaixo representa a proposta do projeto. As
responsabilidades operacionais e financeiras serao definidas
no escopo do MVP.

YES b2b

Produtos, condicoes e oportunidades para sua
loja.

O que é

A YES b2b é uma plataforma de abastecimento B2B para o
varejo independente, que conecta lojistas com CNPJ validado
a industrias e fornecedores autorizados de bens de consumo
duraveis.

Com uma vitrine digital inspirada na experiéncia de feira,
relne produtos, condicdes comerciais e atendimento para
apoiar a negociacao, a compra e a recompra, ampliando a
atuacdo dos representantes.

A proposta inclui facilitar o acesso a condicdes de pagamento
oferecidas pelos fornecedores e por parceiros financeiros,
conforme contratacao, elegibilidade e condicbes de cada
operacao.

O ambiente comercial terd acesso restrito a empresas
validadas e usuérios autorizados, respeitando as politicas
comerciais dos fornecedores.

O problema que queremos resolver

O projeto parte de trés necessidades que precisamos validar
com os participantes do mercado:

* Para o lojista: encontrar produtos e condicées adequados a
sua loja, organizar informacdes hoje distribuidas entre
diferentes contatos e dar continuidade as negociagoes.
Preco, quantidade minima, frete e prazo podem determinar
a viabilidade da compra.

 Para a indUstria e os fornecedores: ampliar o alcance
comercial e atender oportunidades de forma
economicamente sustentavel, com ofertas atualizadas e
continuidade no atendimento.

* Para o representante: reunir informagdes comerciais e
oportunidades em um ambiente que facilite seu trabalho,
preserve os relacionamentos e permita acompanhar as
negociacoes.

O acesso a prazo e crédito integra essa investigacao desde o
inicio: precisamos identificar quando ele é determinante para
a compra e qual solucdo atende a necessidade do lojista.

A solucao proposta
A YES b2b pretende reunir, em um Unico ambiente:

* Vitrine de produtos e oportunidades: ofertas autorizadas,
informacdes atualizadas e condicdes aplicaveis ao perfil do
lojista.

* Atendimento comercial conectado a oferta: acesso ao
representante, fornecedor ou equipe responsavel por
conduzir a negociagao.
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* Continuidade da jornada de compra: acompanhamento do
interesse, das condicdes negociadas e do resultado, criando
contexto para a recompra.

e Condigdes de pagamento: apresentacao dos prazos
oferecidos pelo fornecedor e, quando houver contratacao e
elegibilidade, acesso a solucdes de parceiros financeiros.

Para os fornecedores, o valor pretendido é ampliar
oportunidades comerciais e conhecer melhor o desempenho
de suas préprias ofertas e negociacdes. Para os
representantes, é ganhar alcance e capacidade de
atendimento. Para o lojista, é encontrar caminhos mais claros
para comprar.

A jornada que da sentido a plataforma

Encontrar produtos — entender as condicées — acessar
o atendimento adequado — negociar — confirmar a
compra — voltar a comprar.

Essa jornada deve orientar o MVP. Precisamos definir onde o
pedido sera formalizado, quais etapas ocorrerao dentro da
plataforma e quem respondera por cada uma delas.

O que ajustamos em relacao a proposta do
documento do Anténio

Tratamento na versao
consolidada

Plataforma B2B com acesso
comercial restrito. O funcionamento
transacional depende da definicao
de pedidos, pagamentos e
responsabilidades.

Formulacao

original

Marketplace B2B
fechado

Produtos e condi¢cbes comerciais dos
fornecedores, incluindo quantidades
e precos aplicaveis a cada oferta.

Preco de fabrica e
compra em volume

Ambicdo de expansdo, a ser
sustentada pela formacao da rede e
pela cobertura efetiva.

Centenas de
indUstrias e
cobertura nacional

Crédito YES Blu Possibilidade de parceria financeira
em avaliagdo. Vocé confirmou que a

Blu ainda é uma hipétese.

Risco assumido pela
YES e pagamento
garantido

Responsabilidades e garantias
dependentes da modalidade e dos
contratos definidos.

Decisdo comercial pendente, que
precisa ser conciliada com as
politicas dos fornecedores e os
limites registrados no projeto.

Comparacao entre
fabricantes

Minha recomendacado é adotar essa definicdo como referéncia
comum para os sécios, o plano de produto e a comunicacao.
Ela preserva a visdo de feira, explicita a finalidade de compra
e mantém o representante integrado ao negdcio.

Enquanto a plataforma estiver em desenvolvimento, a
apresentacdo publica pode comecar com: “Estamos
desenvolvendo a YES b2b...”
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